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Otimo rendimento com
solucoes de automacao inteligentes. |

- &

dossier sobre solar térmico e fotovoltaico mundo académico
» autoconsumo em indUstria

» dimensionamento de sistemas fotovoltaicos
em autoconsumo residencial: a /ei dos pequeninos case study

» um dia, todas as empresas irdo produzir a sua propria energia! » autoconsumo com gestdo de cargas - caso pratico
» Brasil: um pais inovador em autoconsumo e geracdo distribuida » esquentadores com design

» radiacdo solar global em Portugal e a sua variabilidade mensal e anual
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F.Fonseca apoia a Cruz Vermelha:
campanha solidaria - | questionario
=5€

F.Fonseca, S.A.

Tel.: +351 234 303 900 - Fax: +351 234 303 910
ffonseca@ffonseca.com - www.ffonseca.com
Ei/FFonseca.SA.Solucoes.de Vanguarda

A FFonseca, ao abrigo da realizacdo do ques-
tiondrio anual de satisfacdo de clientes, teve a
iniciativa de por cada questiondrio rececionado
dentro da data limite estipulada, reverter 5€
para a Cruz Vermelha. Os clientes da FFonseca
foram bastante recetivos a esta iniciativa, tendo
superado em larga escala o ndmero de respos-
tas rececionadas em anos anteriores, aos quais
fazemos desde jd o nosso sincero e profundo
agradecimento!

A reacdo por parte da CruzVermelha de Aveiro
a esta iniciativa foi bastante emotiva, de acordo
com as palavras do Presidente da instituicdo,
Mario Martins da Silva, atualmente nem dispu-
nham de verba para a compra de baterias para
duas das suas ambulancias de servi¢o, sendo que
o apoio da FFonseca serd crucial para colmatar
estas e outras situacdes de rutura. Perante estas
palavras ¢ dificil ficar indiferente. Compreende-
mos que algumas empresas do nosso tecido
empresarial enfrentem algumas dificuldades, mas
outras tantas, felizmente, poderdo e conseguirdao
contribuir. Independentemente do montante
envolvido, pelo discurso desta instituicdo, cada
euro rececionado pode fazer grande diferenca.
A entrega do cheque soliddrio foi simbolizada
nas instalagdes da Cruz Vermelha de Aveiro, dia
3 de janeiro de 2017, com a presenca do Presi-
dente da Instituicdo, Mério Martins da Silva e de
Carlos Goncgalves, Presidente do Conselho de
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Administracdo da FFonseca, que desde jd se mostrou disponivel para
abracar no futuro iniciativas semelhantes e deixou a mensagem de
incentivo a outras entidades a promoverem o mesmo tipo de ges-
tos soliddrios.
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F.Fonseca destaca tendéncias
tecnologicas no Advantech Solutions

A FFonseca realizou,

em setembro, o evento
Advantech Solutions em Aveiro

e Lisboa, onde deu a conhecer
aos seus clientes as ultimas
tendéncias ao nivel da Indastria
4.0 e da Internet das Coisas.

A FFonseca ganhou o prémio
de “Parceiro com maior
crescimento” pela Advantech.

por Helena Paulino
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O evento contou com a participacdo de um
total de cerca de uma centena de convidados,
entre clientes, fornecedores e convidados espe-
ciais. O Advantech Solutions visou, além da pro-
mocado das Ultimas tendéncias e tecnologias de
vanguarda ao nivel da Industria 4.0 e da Inter
net das Coisas (loT), estreitar os lagos dos clien-
tes da F. Fonseca com a Advantech, dando-lhes
oportunidade de conhecer um pouco melhor a
sua realidade.

Na sessdo de abertura foram abordados os
temas “Advantech, principal impulsionador mun-
dial” por Paola Gambino, Gestora de Vendas da
Advantech para Espanha e Portugal; “Necessida-
des e exigéncias dos mercados” e *'Como podemos
ajudar na automatizagdo?"’ por Marco Zampolli,
Gestor de Produto na Advantech. Destacaram
a atual necessidade de parar todos os proces-
sos quando hd um problema na produgado, o que
traz consequéncias como uma diminuicdo da

®SOLUTIONS 4,

LISBOA i

Marco Zampolli referiu que

a “energia é um dos maiores custos

e um dos mais importantes® e realcou
a importdncia do computador como
controlador de campo na Industria
4.0 e a importdncia do gateway

para a comunicagdo.

producdo e um aumento de custos e é nesta
situagdo que a comunicagdo sem fios, Wi-Fi, 3G
e 4G se tornam imprescindiveis. Marco Zampolli
referiu que a "‘energia € um dos maiores custos e
um dos mais importantes” e realcou a importan-
cia do computador como controlador de campo
na Industria 4.0 e a importancia do gateway para
a comunicagao.

O evento terminou com uma fantdstica expe-
riéncia de segways, sendo também esta tecno-
logia j& apontada como um meio de transporte
preferencial no futuro. Os convidados puderam
vivenciar o que é andar numa segway, testar o
seu equilibrio e comandar este equipamento de
duas rodas com o movimento do corpo. O saldo
ndo poderia ter sido mais positivo.

Casos de sucesso: Magnum Cap

e Controlauto

A par dos representantes da FFonseca e da
Advantech, o painel de oradores contou, tam-
bém, com dois clientes da FFonseca: a Mag-
num Cap por José Mota, Responsdvel pelo
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Desenvolvimento e a Controlauto por Afonso
Lopes, Diretor de Infraestruturas e Desenvolvi-
mento. José Mota explicou que a Magnum Cap
desenvolve equipamentos eletrénicos e solugdes
de gestdo, controlo e distribuicdo de energia
como sistemas de carregamento de EV, dispo-
sitivos de armazenamento de energia, energias
renovdveis e integragdo na smart grid. E desta-
cou a vantagem de poder customizar o produto
ao ter o computador Advantech no carregador
elétrico. Ditou que a cloud serd o futuro e que
j& hd muito investimento a ser feito para que as
indUstrias se tornem mais competitivas através
de solugdes abertas que ainda serdo atuais daqui
a 10 anos.

Na Controlauto, rede de centros de inspecdo
automdvel, devido ao fluxo de carros e a pouca
margem para erros e paragens hd uma necessi-
dade extrema, segundo explicou Afonso Lopes,
de automatizar todos os processos de forma
a controlar os mesmos e evitando, ao maximo,
qualquer tentativa de erro. E estdo a consegui-lo
com as solu¢des Advantech. Enumerou as van-
tagens da utilizagdo do software SusiAcess como
a reducao dos custos de manutencdo, a maior
disponibilidade do equipamento e uma maior
poupanca de energia elétrica garantida pelo
agendamento do arranque e do encerramento
automdtico dos computadores.

O evento contou ainda com a participagdo
especial de dois representantes internacionais da
Intel, lvan Alvarez e Andrea Cucurull, que proce-
deram a uma abordagem muito especial a tema-
tica do evento: “Como escolher a performance do
CPU?’ Segundo explicaram, a seguranca de dados
€ crucial hoje e muito mais no futuro. Os compu-
tadores podem dizer-nos quando algo ndo estd a
correr como seria de esperar, os gateways e fire-
walls também s3o um bom indicador uma vez que
nos garantem a seguranca. A Intel estd a apostar
na Internet das Coisas através de solugdes open-
-source porque ao trabalhar com sistemas abertos
permite trabalhar com todos os sistemas. Para que
tudo isto aconteca é necessario que haja uma nor-
malizagdo, nomeadamente ao nivel das ligagSes.

“renovaveis magazine” (rm): Como
surgiu a ideia de realizar um Advantech Solu-
tions? E qual o feedback no final do evento?
Helder Lemos (HL): A ideia para o evento
Advantech Solutions surgiu da vontade de que-
rermos mostrar as empresas Portuguesas no
geral e aos nossos clientes em particular os cami-
nhos e as tendéncias que a Europa e o mundo
estdo a tomar relativamente a tecnologia, espe-
cialmente na industria. Ora, na atualidade, as
duas grandes bandeiras desta drea sdo a Indus-
tria 4.0 e a Internet das Coisas (loT), dai a esco-
lha de realizarmos este evento em conjunto
com a Advantech e a Intel. O feedback foi exce-
lente, tanto dos clientes, como do fornecedor e
dos convidados especiais. A partilha de conheci-
mento foi excecional, assim como o convivio e
todos os momentos passados junto aos exposi-
tores interativos.

rm: O mercado portugués esta a adotar facil-
mente as solugdes Advantech uma vez que
houve um crescimento este ano na venda de
produtos Advantech no mercado nacional.
Quais as principais razoes?

Nuno Santos (NS): A Advantech ¢ real-
mente um dos grandes players mundiais na drea

de Automacdo Industrial e Sistemas Inteligentes.
Os seus produtos sdo fidveis e ddo liberdade e
seguranga a quem desenvolve as aplicagdes e os
sistemas, garantindo uma longevidade de pro-
duto muito mais elevada em comparacdo com
as solugdes comerdiais. E isto que os clientes
industriais procuram: maior resisténcia a tem-
peraturas elevadas e vibragdes, maior suporte
técnico, maior longevidade dos componentes e
mais tempo entre avarias (MTBF). E € isto que a
Advantech oferece com os seus produtos, sendo
o crescimento das vendas apenas uma forma
natural de comprovar isso mesmo.

rm: Este crescimento deve-se em muito a
implementacao da Industria 4.0 e loT no mer-
cado nacional?

NS: Na indUstria, especialmente nos seto-
res exportadores e mais evolufdos, a aplicagdo
destes conceitos jd existe hd algum tempo. As
maquinas estdo cada vez mais inteligentes e con-
sequentemente ligadas entre si, mais ficeis de
instalar e manter: Por isso sim, a vontade de cada
vez mais fabricantes e clientes finais quererem
as suas maquinas e linhas de producdo “ligadas”,
tanto a redes internas como a Clouds externas,
estd a permitir um crescimento significativo.

Mas muito ainda estd por fazer e é preciso
mudar a mentalidade dos nossos empresarios no
sentido de perceberem as vantagens do loT e
da industria 4.0 e quais os beneficios que podem
trazer param o seu negdcio.

rm: Acredita que os produtos Advantech regis-
tardo um crescimento ainda maior no futuro?
HL: Sim, € tipico nas dreas de tecnologia o cres-
cimento ser exponencial. A primeira edi¢do do
Advantech Solutions foi isso mesmo, a primeira.
ATecnologia ndo para, as inovagdes também ndo.
Se queremos manter-nos a par das Uttimas novi-
dades e das tendéncias da tecnologia aplicadas a
indUstria, temos de continuar a promove-las e a
Advantech € o parceiro ideal para isso. [
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